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Dinamica del
mercado
inmobiliario espanol

Este documento ofrece una vision general completa
del mercado —respaldada por datos— y presenta
como funciona el proceso de consultoria para los
compradores de MATYAS & SOLA, desde el
descubrimiento hasta el apoyo poscierre, integrando
la estructura de honorarios y destacando la creacion
de valor en cada paso.

636,9K

compraventas en 2024

Nnumero récord de transacciones en todo el pais

9,2%

crecimiento anual

en comparacion con el ano anterior

14,6%

compradores extranjeros

93.000 compras internacionales

El mercado inmobiliario espanol ha estado muy
activo en los Ultimos anos, caracterizado por la fuerza
de la demanday la escasez de oferta.
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Este mercado impulsado por la demanda ha
provocado aumentos generales de precios,
especialmente en viviendas de obra nueva. Sin
embargo, aun existen oportunidades inmobiliarias
con una excelente relacién calidad-precio y un buen
potencial en el mercado: la clave reside en un
conocimiento adecuado de la situacion y un analisis

Minucioso.
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v Koériltekinté Elemzés
Nuestro equipo de expertos se apoya en datos
para identificar oportunidades prometedoras y

ayudar a evitar compras sobrevaloradas o
arriesgadas

Nuestro objetivo es ayudarle a tomar la mejor
decision: adquirir una propiedad que le genere valor a
largo plazo. De cara a 2026, varios factores podrian
fortalecer aun mas el atractivo del ROI de las
inversiones inmobiliarias: el crecimiento econdmico y
del empleo, el aumento de los salarios reales y la
continua y sélida demanda extranjera son factores

positivos.
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Oferta escasa,
demanda fuerte

En Espana, el mercado inmobiliario ha
entrado en un estado de desequilibrio tenso:
la demanda ha superado con creces a la
oferta durante anos, lo que ha dado lugar a
una escasez estructural de viviendas

Faltan 700.000 1,2M de nuevos
viviendas hogares

segun estima el creados entre
Banco de Espana 2021y 2025

En la década posterior a la crisis de 2008, la
construccion de viviendas fue muy inferior a
la demanda. Este déficit se acumuld a
medida que el numero de nuevos hogares
superaba sistematicamente el de nuevas
viviendas construidas.

El problema tampoco es uniforme
geograficamente: la gran mayoria de la
escasez se concentra en la capital y en
regiones econdmicamente atractivas, con
Madrid y Barcelona a la cabeza. En estas
zonas —la ciudad de Barcelona y sus
alrededores, asi como las zonas costeras
turisticas— la demanda es intensa y la nueva
construcciéon estd muy limitada.

MATYAS&SOLA



Limitaciones al desarrollo y
aumento de precios

Cuellos de botella en
infraestructura

La escasez de oferta también se debe a
l[imitaciones de desarrollo. Si bien, en
principio, existe una oferta potencial de
suelo, los cuellos de botella en
infraestructura y licencias impiden una
rapida expansion de la oferta:

Solo alrededor del 13 % de los proyectos
residenciales potenciales cuentan con una
conexion a la red eléctrica de acceso rapido,
y solo alrededor del 20 % cuenta con una
infraestructura de transporte adecuada; el
resto de los desarrollos planificados
actualmente no son viables ni técnica ni
temporalmente.

a 13%

con conexion a la red eléctrica disponible
rapidamente

con infraestructura de transporte adecuada

20%

El mercado inmobiliario espafiol no sufre,
pues, de falta de suelo disponible, sino de
que el ciclo urbanistico es lento y engorroso.

Aumento continuo de
precios

El nUmero de permisos de construccion esta
aumentando: en 2025 supero los 140.000
nuevos permisos de vivienda (la cifra mas
alta desde 2008), pero todavia esta muy lejos
de las ~230.000 nuevas viviendas necesarias
por ano para abordar la escasez de viviendas

acumulada en 2037.
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Aumento de precios
del mercado
inmobiliario en
Espana

Segun datos de portales inmobiliarios que indican los
precios de oferta del mercado, a finales de ano el
precio por metro cuadrado de los pisos de segunda
Mmano habia alcanzado un maximo histérico, con una
media nacional de ~2639 EUR/mZ2 (un incremento
anual del 16,2%). Cabe destacar que los precios estan
subiendo en todas las comunidades auténomas: en
2025, los precios de los inmuebles aumentaron en
todas las comunidades autdnomas de Espana,
generalmente en cifras de dos digitos.

Cataluna Barcelona
+11,1% crecimiento +9-10% aumento
anual anual precios
1 2 3

Islas Baleares

+9,6% crecimiento,
5160 EUR/m?2

Las costas y las islas del Mediterraneo son mercados
especialmente atractivos: la demanda esta impulsada
tanto por compradores nacionales como extranjeros,
y la oferta en estos lugares también es
geograficamente limitada (falta de terrenos
urbanizables, regulaciones estrictas).

MATYAS&SOLA



cPor qué es importante el apoyo al
comprador?

La situacion también es llamativa en la comparacién internacional: mientras que la eurozona en su conjunto mostroé
solo un aumento moderado, de alrededor del 5%, en los precios de la vivienda durante 2025, muchas de las
principales ciudades europeas, incluida Barcelona, siguen experimentando una escasez de oferta y fuertes aumentos
de precios.

High interest rates have cooled the market in many Western European countries, but there has been no significant
correction in popular regions of Spain due to structural excess demand. In fact, experts say that this is not a classic
real estate bubble, as the boom is not based on credit but on financially strong buyers and investors.

Long-lasting value retention

Debido a la escasez de oferta y a las limitaciones de desarrollo,
se puede esperar una estabilidad duraderay una
revalorizacion adicional en la regién de Barcelona, en la costa
catalana (Maresme, Costa Brava) y en Menorca, que pertenece
a las Islas Baleares.

Se trata de ubicaciones premium, donde existe una demanda
tanto local como internacional, pero la creacion de nueva
oferta es lenta y limitada. Los vendedores se encuentran en
una posicidén negociadora fuerte y la competencia entre los
compradores es feroz, por lo que las buenas oportunidades se
agotan rapidamente.

En este entorno de mercado lleno de retos, es fundamental que se
prepare para la compra con una vision estratégica y un conocimiento
profundo del mercado.

Debido a las particularidades del mercado inmobiliario espafol (diferencias linguisticas y juridicas, ofertas que
cambian rapidamente, cultura de negociaciéon diferente), contar con la representacion de un experto puede suponer
una gran ventaja competitiva. El equipo de MATYAS & SOLA estd exclusivamente al servicio de los intereses del
comprador: descubre oportunidades ocultas, negocia precios ventajosos para usted basandose en datosy le guia a lo
largo de todo el proceso a través de los laberintos burocraticos.

MATYAS&SOLA



Pasos del proceso de
compra

MATYAS & SOLA guia al cliente a lo largo del complejo
proceso de compra de un inmueble mediante un
procedimiento estructurado, pero flexible, en el que cada
fase estd orientada al éxito y la proteccién del comprador. i

Nuestra estructura de tarifas transparente garantiza que
nuestros intereses estén en consonancia con los suyos: la
planificacion estratégica inicial se realiza por una tarifa fija,
y la tarifa por éxito solo se cobra cuando la compraventa se
ha completado con éxito, por lo que solo salimos ganando
si usted también lo hace.

~’ Primera consulta gratuita

30 min. conversacion sin compromiso

[[7) Planificacion estratégica - BSB

Elaboracion del Buyer Strategy Blueprint

Q\ Busqueda y pipeline

Elaboracion de la lista de inmuebles

[5) Informe de Inversién

Investment Briefsobre el inmueble seleccionado

10 Negociacién

Presentacion de la oferta de compra

4? Tramitacién de la C-V

Cierre- ante notario

{zy Apoyo al propietario
Servicios postcompra

A continuacion, repasamos los pasos principales, desde el
contacto inicial hasta la gestidn de la cartera.
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1. Primera consulta gratuita
(30 min.)

Toda colaboracién comienza con una conversacion
gratuita y sin compromiso. En esta llamada telefénica o Precio
videollamada de unos 30 minutos, conoceremos sus

necesidades, objetivos y preguntas, ya sea que se trate de S °
la compra de una vivienda en la costa para cambiar de I n ca rg o
estilo de vida o de la busqueda de una propiedad con

fines de inversion.

() Alfinal de la conversacion,

El objetivo de la primera consulta usted tendra una idea clara
Conocernos e informarle: hablamos de sus ideas del proceso, los pasos

(ubicaciones preferidas, por ejemplo, Barcelona, la costa previstos y el valor que

(Maresme, Costa Brava) o la tranquila y lujosa Menorca, clpenEnen eeln ICEsETE

tipo de propiedad, presupuesto, expectativas de colaboracion.
rendimiento, plazo, etc.) y le explicamos cémo podemos

ayudarle.

En este punto, también le ofrecemos una opinién experta
sobre la realidad del mercado, por ejemplo, cuales son los
precios de las categorias que busca, cuanto tiempo puede
tardar en encontrar la propiedad adecuada y qué
obstaculos pueden surgir.

Analisis de

Conocernos expertos
Hablaremos sobre Realidades del

sus ideasy mercadoy
preferencias. categorias de

precios
~N 7~ ~N 7~ ~N
N\ / N\ / N\
N 7~ ~N e N

Informacion Riesgos
Ubicacion, tipo de Plazo previsto
inmueble, g f

oresupuesto, plazo posibles obstaculos

No hay compromiso: nuestro objetivo es que usted pueda tomar una decisién fundamentada sobre
el siguiente paso.

MATYAS&SOLA



Planificacidon estratégica - Buyer
Strategy Blueprint (BSB)

La primera fase formal de colaboracién es la elaboracion del Buyer Strategy Blueprint (BSB), es decir,
un plan estratégico para el comprador. Este documento y analisis personalizado sirve como hoja de
ruta durante todo el proceso.

¢cDe qué consta el BSB?

& kel ©
Perfil del cliente y Analisis de Presupuesto y
definicién de segmentos de financiacion
Objetlvos mercado Plan financiero y costes
Registraremos Comparacion de adicionales
detalladamente sus ubicaciones y tipos de
motivaciones y expectativas inmuebles

v

Plazo y cronograma Analisis de riesgos

Calendario realista para la compra Retos potenciales y soluciones

En primer lugar, realizaremos una consulta en profundidad sobre sus preferencias, posibilidades
financieras e intenciones a largo plazo. Posteriormente, llevaremos a cabo un estudio de mercado en
los segmentos relevantes: recopilaremos datos sobre los precios, la oferta, las tendencias de la
demanda en las regiones seleccionadas (por ejemplo, el centro de Barcelona frente a los suburbios,
Maresme, las pequenas ciudades de Menorca o algunas zonas turisticas de la Costa Brava), asi como
sobre los factores legales y ambientales (por ejemplo, la rigurosidad de las normas de construccion en
Menorca o la rentabilidad esperada de los alquileres turisticos en la costa catalana). El BSB incluye la
elaboracién de la estrategia de compra éptima: propondremos tipos de inmuebles, tamafos,
ubicaciones objetivo, e incluso plantearemos alternativas (cual es la compensacién, por ejemplo, entre
una casa o apartamento en la costa y una propiedad en el interior o en los suburbios, segun sus
necesidades). También elaboraremos un plan de financiaciéon y presupuesto, teniendo en cuenta los
impuestos y costes adicionales, las posibles necesidades de crédito, asi como |la programacion de la
transaccién (cuan rapido conviene actuar, qué hay que preparar de antemano).



El resultado tangible del Buyer Strategy Blueprint es
un informe escrito detallado y un plan de accion, que
le presentamos de forma clara pero respaldada por
datos. Tipicamente, lo revisamos juntos en una
presentacion en linea para llegar a un acuerdo en
todos los puntos y ajustar el plan si es necesario.

¢Por qué es importante esto?

El BSB asegura que usted y nosotros estemos
alineados y que abordemos la bisqueda con
criterios y estrategias precisamente definidos,
previniendo malentendidos y posibles
decepciones. A través de una planificacién
cuidadosa, ahorramos tiempo y dinero: no daremos
vueltas innecesarias con propiedades que no se
ajustan a sus objetivos, y podremos actuar con
confianza en el mercado, sabiendo dénde hay valor y
doénde no. (Tarifa: 2500 €, que incluye el
asesoramiento estratégico y la preparacion del
documento Blueprint.)

Informe detallado
Documento Blueprint completo.

Anilisis basado en datos
Interpretaciéon de datos de mercado e

inmuebles.

\ [ Presentacion conjunta

Discusion online y ajuste fino.

Plan de accién estratégico
Pasos concretos y estimacién de costes.

Tarifa

2500 €

MATYAS&SOLA




Busqueda y elaboracion del

pipeline de propiedades

Con el plan estratégico aprobado, comenzamos la busqueda de propiedades segun los

parametros definidos. MATYAS & SOLA explora proactivamente el mercado a través de todas

las fuentes posibles.

Monitorizacion diaria
de anuncios y portales
publicos

Organizacién de
visitas (presenciales
o digitales)

Pre-filtrado y
evaluacioén (relacién
calidad-precio,
ubicacion,
documentos)

Movilizacién de la red
de contactos local
(agentes, promotores,
bancos)

Identificacion de
oportunidades fuera
de mercado

Gestion y comparticion
de la lista de pipeline

"A menudo las mejores compras son propiedades que aun no han salido al mercado; para

nuestros clientes, podemos ofrecer acceso a estas."

[J Las medidas administrativas de apoyo también se inician en esta fase: obtencién del

NIE, apertura de cuenta bancaria, preparacion de poderes, todas las tareas

burocraticas necesarias para la capacidad de transaccion. Esto se proporciona como

un paquete administrativo separado.



Elaboracion del Informe de Inversion
sobre la propiedad seleccionada

Cuando hayamos identificado conjuntamente la propiedad objetivo mas prometedora, el siguiente paso
critico es elaborar un Informe de Inversion (Investment Brief). Se trata de un analisis en profundidad y un
documento de apoyo a la decisién que le ayuda a evaluar objetivamente el valor de la propiedad.

cDe qué consta el Investment Brief?

Ubicacion y perfil de la propiedad

T

ubicacién, vecindario, servicios, paradmetros fisicos, estado

Anadlisis Comparativo de Mercado (CMA)

relacion calidad-precio, transacciones similares, graficos y tablas

Analisis de rentabilidad y costes

rentabilidad del alquiler, costes Unicos, mantenimiento anual, flujo de caja

Riesgos y due diligence

situacion legal, antecedentes de la comunidad de propietarios, evaluacion del estado técnico

Propuestas estratégicas

@

precio de salida recomendado, estrategia de negociacién, estipulaciones o soluciones

Ejemplo: En un apartamento en el centro de Barcelona, la comparacién de mercado mostré que el precio
de oferta estaba sobrevalorado en un ~5%, mientras que la rentabilidad del alquiler era de alrededor del
~4%. Nuestro cliente cerrd con éxito un trato con un precio ~4% mas bajo, lo que mejord su rentabilidad.

Durante la entrega del Informe de Inversién, repasaremos los puntos en detalle y responderemos a sus
preguntas. El objetivo: que pueda tomar una decision sobre la oferta con confianza y con toda la
informacion.



Negociacion y representacion de la
oferta de compra

Si, basandose en el Informe de Inversion, decide que desea adquirir la propiedad, MATYAS & SOLA
se encargara del proceso de negociacion y de la presentacion de la oferta. Aqui, nuestro
conocimiento del mercado local y nuestra experiencia profesional en negociacion representan un
valor inmenso.

Estrategia de negociacion: Posicionamiento ganador:

Determinacion del precio de oferta (en
varias etapas)

Clarificacion de las condiciones (deposito,
pago, entrega)

Argumentacion basada en datos

Comunicacion profesional en
espafol/catalan

Resaltar sus puntos fuertes
Enfoque holistico (no solo importa el
precio)

Soluciones creativas para llegar a un
acuerdo

Informacioén transparente sobre cada
avance

[) Sistema de comision por éxito

La tarifa por el proceso de negociacion y compra se cobra en caso de un cierre exitoso.
Esta tarifa de éxito es un porcentaje preestablecido del precio de compra, con una
cantidad fija minima, y vence al firmar el contrato de compraventa definitivo. Esto
garantiza que estamos completamente interesados en su éxito.

Finalmente, si se logra un acuerdo, la oferta es aceptada, y en ese momento usted realiza el
depdsito. Por supuesto, también revisaremos la documentacion con nuestros socios legales para
asegurar gue sus intereses estén protegidos.



6. Cierre de la
compraventa (Closing)

Incluso después de un acuerdo exitoso, no hay descanso; de
hecho, es en este momento cuando mas intensa es la labor
de fondo. El cierre abarca numerosas gestiones
administrativas y legales que le quitaremos de encima.
MATYAS & SOLA actuard como gestor de proyecto y
supervisor en su beneficio.

Due diligence Financiaciéony
legal y técnica transferencias
verificaciony coordinaciéon de créditos
coordinacién del bancarios, verificacion
registro de la propiedad, de cantidades,
cargasy permisos optimizacion de

transferencias

Gestion Dia del cierre
admini?"f“tiva y firma notarial, pago del
IOQIStlca precio de compra,
cita notarial, revision de verificacion de
contrato, intérprete, documentos, entrega de
poder, NIE llaves

"Nuestra experiencia demuestra que esta es la etapa mas
dificil para los compradores extranjeros si lo hacen por
Su cuenta, ya que implica documentos legales en un
idioma desconocido, procedimientos oficiales y plazos
estrictos."

Al finalizar el cierre, compartiremos su alegria, ya que nuestro
proyecto conjunto habra concluido con éxito. Por supuesto,
nuestra relaciéon no termina aqui; nuestros clientes pueden
contar con nosotros en el futuro.

MATYAS&SOLA /



Apoyo al nuevo propietarioy
gestion de cartera después de la
compra, si requerido

La filosofia de MATYAS & SOLA se basa en una asociacion a largo plazo con nuestros clientes.
No desaparecemos al dia siguiente de la compraventa; al contrario, la verdadera creacion de
valor a menudo comienza después de la compra.

Gestion de renovacion y Apoyo en alquiler y operaciones
transformacion gestion de propiedades, seleccion de
arquitecto, constructor, presupuestos, inquilinos, contratos, mantenimiento,
permisos, gestion de proyectos informes

Representacion del propietario Gestion de carteray

y relaciones comunitarias asesoramiento

juntas generales, reuniones de vecinos, seguimiento de oportunidades de
proveedores de servicios publicos, mercado, nuevas inversiones, gestion de
tramites administrativos activos personalizada

[J Estructura flexible

Los servicios post-compra mencionados se pueden contratar mediante una tarifa de
retencién mensual. Determinamos conjuntamente el alcance del soporte necesario y,
por una tarifa mensual transparente, garantizamos disponibilidad continua y
asistencia proactiva.

Nuestro objetivo es la confianza y satisfaccion a largo plazo, para que usted no solo compre
una propiedad en Espana, sino que realmente se sienta como en casa y construya su valor con
confianza a lo largo de los afos.



Plan Estratégico del Comprador
(BSB) - estrategia para su éxito

El Buyer Strategy Blueprint es uno de los servicios clave de MATYAS & SOLA, que sienta las bases de

todo el proceso de compra. ¢ Por qué necesita un plan estratégico? Piense en el mercado inmobiliario
espanol como un terreno desconocido, lleno de oportunidades, pero también de desafios.

Los elementos principales del BSB:

e Perfil del cliente y definicién de objetivos

e Andlisis de segmentos de mercadoy
ubicaciones

e Presupuestoy financiacion
e Calendarioy cronograma

o Andlisis de riesgos y lista de tareas

Perfil del
cliente Segmento
Definicién del de
cliente ideal. mercado
Identificacion
de los
mercados
objetivo.

¢Por qué es importante?

El BSB asegura que avancemos de forma
planificada y enfocada, en lugar de improvisada,
minimizando los riesgos. Es un "manual"
personalizado y Unico que servira como punto
de referencia en el futuro.

Costo

Evaluacién de Cronogram

los recursos a Riesgo &
disponibles. ¢ i plecimient Tareas
o del Listado de
calendario del posibles
proyecto. riesgosy
tareas.

"Segun los comentarios, esto es extremadamente Util para nuestros clientes: muchos dicen que el

BSB estructura sus pensamientos, ayuda a establecer prioridades y es tranquilizador ver un plan

concreto en sus manos."

El Buyer Strategy Blueprint no es un documento estatico, sino también un proceso de reflexién
conjunta. Lo ajustamos con usted hasta que esté completamente satisfecho. Con un BSB bien

elaborado, entraremos al mercado con mucha mas confianza.



Informe de Inversion (Investment
Brief) - decisiéon fundamentada, compra
tranquila

El Informe de Inversidn es nuestra evaluaciéon personalizada para una propiedad especifica, que le brinda
total certeza o una senal de advertencia en el momento decisivo. ; Qué ofrece? En resumen: hechos, cifras
y opinién experta sobre la propiedad en cuestion.

Analisis de valor de Calculo de Due diligence legal y
mercado rendimiento y costos técnica
el valor real de la propiedad ingresos, gastos, presupuesto obstaculos legales, riesgos,
en el mercado actual. Esto lo de mantenimiento. En caso estado del edificio. ¢ Existe
determinamos basandonos de inversion, ;cuantos algun obstaculo o riesgo
en ventas recientesy lo ingresos se esperan (alquiler) legal (p. ej., hipoteca, litigio,
comparamos con el precio de y cuantos gastos (impuestos, reconstruccioén ilegal)? ;En
anuncio. mantenimiento)? También gué estado se encuentra el
calculamos el presupuesto edificio, es necesaria alguna
de mantenimiento para uso reparacion o renovacion?
propio.
Factores ambientales y de estilo de Préximos pasos recomendados
vida » Hacemos una sugerencia sobre si vale la
e (Se ajustan el vecindarioy la propiedad a su pena y bajo qué condiciones continuar.
estilo de vida (transporte, ruido, vecindario, Aquitambién resumimos la estrategia de
servicios)? Por ejemplo, una villa en la ladera negociacion.

de una montafa puede ser hermosa, pero si
usted imaginaba paseos por la playa,
también prestamos atencidn a esto.

"A menudo, el comprador se enamora de una casa o apartamento a primera vista, y eso esta bien, ya
gue una propiedad también es un producto emocional. Pero nuestra tarea es ver mas alla de la 'niebla
rosa' y examinar objetivamente: ;es realmente una buena compra la propiedad?"



10. ¢Cémo ayuda a la decision?

Al elaborar el Informe de Inversién, movemos cada piedra para obtener informacién precisa. No es
raro que hablemos con el representante de la comunidad o los vecinos del edificio, consultemos la
opinidn de un arquitecto sobre una posible idea de reconstruccion, o investiguemos en el
ayuntamiento los planes de desarrollo futuros (para que, por ejemplo, no se construya una
autopista debajo de la ventana dentro de unos afios). Este trabajo minucioso es la garantia de la
tranquilidad: usted firmara la compraventa solo cuando sepa exactamente qué estd comprando.

El Informe de Inversiéon funciona como una red de seguridad invaluable. Con su ayuda, se pueden
identificar a tiempo los obstaculos ocultos antes de comprometerse con una propiedad. Por
ejemplo, si una propiedad esta sobrevalorada, tiene problemas legales ocultos o presenta graves
deficiencias técnicas, nuestro informe las revelara. Asi lo protegemos de caer en una mala inversiéon
y de tener que afrontar costos imprevistos.

Por el contrario, cuando el Informe de Inversion confirma el valor y la idoneidad de una propiedad,
usted podra actuar con total confianza. Con los hechos y cifras en la mano, se encontrara en una
posicion de negociacién mucho mas fuerte y podra tomar decisiones bien fundamentadas. No
decidira simplemente basandose en emociones o impresiones superficiales, sino que lo hara en
posesion de analisis profundos, lo que difiere fundamentalmente de una compra sin el analisis
adecuado.

Este trabajo minucioso es la garantia de la tranquilidad. Desaparece la incertidumbre, no tendra
gue temer sorpresas desagradables después de la compra y podra dormir tranquilo, sabiendo que
ha tomado la decisién mas informada posible. El Informe de Inversidon garantiza que cerrara un
buen negocio con confianza y total transparencia.

Evaluacion
exhaustivaExamen
detallado in situ y
dela
documentacion.

Control
técnicoEvaluacion
pericial del estado y
valoracién técnica.

Revision Coordinaciones
legalVerificacion del localesContacto con
titulo de propiedad las partes

y antecedentes interesadas y
legales. autoridades.

MATYAS&SOLA



10. Asociacion a
largo plazo y
creacion de valor

MATYAS & SOLA no ofrece una intermediacién Unica,

sino una asociacion estratégica completa para la

compray propiedad de su inmueble en Espana.

Servicio premium

La naturaleza premium
de nuestro servicio
radica en que
brindamos atencién
detallada, experienciay
cuidado en cada
aspecto, como si
estuviéramos
gestionando nuestra
propia inversion. La
tranquilidad y el éxito de
nuestros clientes son
también la medida de
nuestro éxito.

Oportunidades de
mercado

El entorno del mercado
espanol ofrece
actualmente enormes
oportunidades y serios
desafios a la vez. Quien
actue a tiempoy con el
apoyo profesional
adecuado, podra
obtener un valory
resultados significativos.

[ Creemos que, con nuestra intervencion

experta, sus intereses se haran valer

plenamente, y el proceso no sera una fuente

de estrés, sino una experiencia.

MATYAS & SOLA combina de forma Unica el
conocimiento local, un enfoque impulsado por datos

de mercado y la comprensidn de las necesidades de

los clientes hdngaros. Estamos listos para escribir

también su historia de éxito en el mercado

inmobiliario espanol.

MATYAS&SOLA



Resumen y proximo paso

Si ha llegado hasta agui leyendo el documento, ha obtenido una imagen clara de por qué ahora es el_
momento de entrar en el mercado inmobiliario de Barcelona y Catalufna, por qué estas areas f
destacadas ofrecen las mejores oportunidades y por qué vale la pena contratar a un asesor del
comprador durante el proceso.

MATYAS & SOLA combina de forma Unica el conocimiento local, un enfoque impulsado por datos
de mercado y la comprension de las necesidades de los clientes hungaros.

propiedad!

MEATYA S RSO LA


mailto:info@matyasola.hu

